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Investeşte în oameni!
Axa Prioritara nr 5 „Promovarea măsurilor active de ocupare”
Domeniul Major de Interventie nr 5.2 „Promovarea sustenabilităţii pe termen lung a zonelor rurale”
Titlul proiectului: „Antreprenoriatul rural - dezvoltarea sustenabilă a comunităţii din regiunea Sud Muntenia” 
Contract numar: POSDRU/138/ 5.2/G/135226
Beneficiar: Fundaţia Estuar
Fundaţia Estuar este operator de date cu caracter personal nr. 17714





Model Plan de afacere






Nume: ________________________

Data: ________________________






Rezumatul Planului de afacere

[bookmark: _GoBack]Afacerea noastra consta in extragerea/cumpararea/producerea/prestarea de ______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________.
Problema/nevoia pe care o rezolvam este ___________________________________ _________________________________________________________________________________________________________________________________________.

Clientii nostri sunt: _____________________________________________________ _________________________________________________________________________________________________________________________________________.

Vom vinde un numar de ______ produse/servicii, cu un pret mediu de _____ lei/ produs/serviciu, si vom realiza venituri de __________ lei in primul an.

Vom avea cheltuieli variabile de ____ lei/unitatea de produs si costuri fixe in valoare de ________, cu o pondere de ____% din total cheltuieli.

Rezultatul nostru va fi de _________ lei in primul an, adica ____% din valoarea investitiei.

Necesarul de investitie (costurile initiale) este de ________ lei, din care _____ lei vor fi contributia noastra.

Pentru suma atrasa suntem dispusi sa oferim ______% din afacere/dobanda la suma investita.
Descrierea afacerii

Afacere noastra consta in: _________________________________________________ ______________________________________________________________________.

Problema/nevoia pe care o rezolvam este ______________________________ _______________________________________________________________________________________________________________________________.

In momentul acesta, problema/nevoia este rezolvata de concurentii nostri:
	Nume concurent
	

	Produs/serviciu
	

	Calitate
	

	Pret
	

	Alte avantaje


	



	Nume concurent
	

	Produs/serviciu
	

	Calitate
	

	Pret
	

	Alte avantaje
	



	Nume concurent
	

	Produs/serviciu
	

	Calitate
	

	Pret
	

	Alte avantaje
	



Date despre clientii nostri potentiali:
Utilizatorii produsului/serviciului nostru sunt cei care folosesc/consuma produsul sau serviciul, iar clientii sunt cei care il platesc.
	
	Utilizatori
	Clienti

	Barbat/femeie
	
	

	Varsta
	
	

	Studii
	
	

	Ocupatie
	
	

	Venit
	
	

	Localizare
	
	

	Ce canale de comunicare folosesc (online si offline)
	


	

	Ce obiceiuri de consum/achizitie are? Cat de des consuma/cumpara si cat?
	


	

	Cati sunt in zona pe care vrem sa o acoperim noi
	
	

	Ce isi doresc de la produsul/serviciul nostru?
	


	

	Ce ii nemultumeste la produsele/serviciile existente?
	


	



Furnizorii cu care vom interactiona sunt:

	Nume furnizor
	Produs/
serviciu
	Calitate
	Pret
	Conditii de plata
	Cantitate minima de cumparat
	Termen de livrare

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	

	
	
	
	
	
	
	



Piata pe care vom activa este o piata cu un trend crescator/stagnant/descrescator, fapt demonstrat de
______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Strategia de marketing

In urma celor observate pe piata, am hotarat sa venim cu un produs/serviciu nou, dupa cum urmeaza:

Descriere Produs/Serviciu:
	Caracteristici
	Avantaje
	Beneficii

	

	
	



Pretul va fi de ________ lei/_______________ (unitatea de produs/serviciu).

Vom face urmatoarele reduceri: ______________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________

Termen de plata: pe loc / _______ zile de la achizitie, numerar/prin transfer bancar.

Produsul/serviciul va ajunge la client in mod direct (livrare la domiciliu, magazin propriu) / prin intermediar (nume distribuitor) ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________.

Oferta noastra va ajunge la clienti in urmatorul mod:
1. ______________________________________________________________
2. ______________________________________________________________
3. ______________________________________________________________
4. ______________________________________________________________
In urma acestor eforturi de promovare, vor obtine vanzarile estimate in tabelul de pe pagina urmatoare.


Plan operational

Pentru a putea livra produsele/serviciile noastre, avem nevoie sa facem investitiile in valoare de ____________ lei,  descrise la cheltuielile initiale in pagina urmatoare.

Procesul de fabricatie/prestare/aprovizionare/extractie (aprovizionare/productie/desfacere) consta in: ________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________________ 

Cheltuielile variabile unitare generate de  fabricatie/prestare/aprovizionare/extractie sunt de ___________lei/ unitate de produs si sunt prezentate in pagina urmatoare.
Avem nevoie de urmatoarele categorii de personal:
	
	Functie
	Calificari
	Forma contractuala
	Salariu brut

	1
	
	
	
	

	2
	
	
	
	

	3
	
	
	
	

	4
	
	
	
	

	5
	
	
	
	

	6
	
	
	
	

	
	TOTAL
	
	
	



La acestea se vor adauga taxele angajatorului de 28% (doar la cei cu salariu):________ lei

Echipa de management este formata din:
Nume: ____________________________________________________________
Experienta relevanta:____________________________________________________________________

Nume: ____________________________________________________________
Experienta relevanta: _____________________________________________________________________
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